
ENERO FEBRERO

Dom Lun Mar Mie Jue Vie Sáb Dom Lun Mar Mie Jue Vie Sáb

1 2 3 4 5 6 1 2 3

7 8 9 10 11 12 13 4 5 6 7 8 9 10

14 15 16 17 18 19 20 11 12 13 14 15 16 17

21 22 23 24 25 26 27 18 19 20 21 22 23 24

28 29 30 31 25 26 27 28 29

MARZO ABRIL

REG

ADM Información de admisión al diplomado 

IN

Dom Lun Mar Mie Jue Vie Sáb Dom Lun Mar Mie Jue Vie Sáb Mod 1 11 6

1 2 1 2 3 4 5 6 Mod 2 11 6

Mod 3 13 7

3 4 5 6 7 8 9 7 8 9 10 11 12 13 Mod 4 10 5

Mod 5 34 17

10 11 12 13 14 15 16 14 15 16 17 18 19 20 Mod 6 11 6

17 18 19 20 21 22 23 21 22 23 24 25 26 27 Dias no laborables

Semana de registro de resultados

24 25 26 27 28 29 30 28 29 30 Días para regularizar

Resultados finales del Diplomado

31

MAYO JUNIO

Dom Lun Mar Mie Jue Vie Sáb Dom Lun Mar Mie Jue Vie Sáb

1 2 3 4 1

5 6 7 8 9 10 11 2 3 4 5 6 7 8

12 13 14 15 16 17 18 9 10 11 12 13 14 15

19 20 21 22 23 24 25 16 17 18 19 20 21 22

26 27 28 29 30 31 23 24 25 26 27 28 29

30

JULIO AGOSTO

Dom Lun Mar Mie Jue Vie Sáb Dom Lun Mar Mie Jue Vie Sáb

1 2 3 4 5 6 1 2 3

7 8 9 10 11 12 13 4 5 6 7 8 9 10

14 15 16 17 18 19 20 11 12 13 14 15 16 17

21 22 23 24 25 26 27 18 19 20 21 22 23 24

28 29 30 31 25 26 27 28 29 30 31

Sesiones 

por módulo

2024

Horas por 

módulo

El mundo y su transformación digital

Tipos de venta y canales

Los Clientes

Inducción

Registro y  Análisis de solicitudes de admisión

Programa

El vendedor

Ejecución y negociación de la venta

Indicadores de venta

Instituto Tecnológico de Teléfonos de México

Diplomado en Ventas


